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PERFIL = IVAN RAMALHO, secretério-execcutivo do Ministério do Desenvolvimento

Eliane Oliveira

e BRASILIA. Desconhecido do
priblico em geral, o secretario-
executivo do Ministério do De-
senvolvimento, Industria e Co-
mércio Exterior, Ivan Ramalho,
vemn conquistando cada vez
mals espago e respeito nos
meios empresarlal e diplomé-
tico no Brasil e no exterior,
Mesmo sem ter tido formacio
especifica para tratar das
idiossinerasias do mundo da
diplomacia, Ramalho, um dis-
creto funclondrio de carrelra
aposentado do Banco do Bra-
sil — onde trabalhou durante
30 anos, até 2003 — aperfel-
goou-se na delicada arte de
resolver as pendéncias comer-
cials envolvendo o Brasil com
outros mercados.

A frente dos comités bila-
terais de negociacdo, ele é
apontado como grande res-
ponsével pela paz que ja reina
no Mercosul entre o Brasil e
seus soclos, ha dols anos. Jun-
to com o setor privado, Ra-
malho também representou o
governo brasileiro no difieil
processo negociador dos acor-
dos de restricio voluntaria
das exportacoes de t@xteis,
confecgdes e brinquedos para
o Brasil.

— Ele 6 um apaixonado pelas
coisas da inddstria. Dorme,
acorda, come e respira a in-
diistria brasileira — aflrma o
presidente da Associacao Bra-
sileira da Indistria de Brinque-
dos (Abring), Synésio Batista.

— E um hébil negociador.
Um brasileiro digno, que re-
presenta muito bem o pais —
respalda Fernando Pimentel,
diretor da Associagio Brasilel-
ra da Indistria Téxtil (Abit).

Vinhos argentinos de ma

qualidade foram barrados

A drea diplomética também
avaliza o técnico. Ao serem
indagados sobre determinado
contencioso bilateral, os diplo-
matas quase sempre respon-
dem da mesma forma: “Per-
guntem ao Ivan Ramalho”,

Casado, pai de trés filhos, o
economista tem como hobby
preferido a leitura, sobretudo de
romances. Possul uma pequena
biblioteca em casa, em Brasilia.
Mas os momentos livres sdo
poucos. Estd sempre viajando,
de forma mals freqilente para
paises do Mercosul,
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0 descascador de

abacaxis do Mercosul ¢

A lvan Ramalho sao atribuidos
VArios sucessos em negociagoes
comerciais com o exterior

VAN RAMALHO é tido como pé-quente por empresarios e colegas, que o consideram um hahil negociador, sobretudo no Mercosul: “Tra

Tido como pé-quente por co-
legas e empresdrios, Ramalho
foi secretirio de Comércio Ex-
terior de 2003 a 2005 para, em
seguida, assumir o segundo
posto mais importante do mi-
nistério. O titular da pasta, mi-
nistro Miguel Jorge, resolveu
manté-lo no cargo, Impressio-
nado com o empenho do fun-
ciondrio. Ramalho agora é o
brago direito de Miguel Jorge.

— Trabalho em comércio
exterior hd muito tempo. Sou
egresso da antiga Cacex (a ex-
tinta Carteira de Comércio Ex-
terior, do Banco do Brasil).
QJuem trabalha em comércio
exterior, obrigatoriamente,
tem sempre contatos com go-
vernos e empresdrios de ou-
tros paises — conta Ramalho.

Ele tem como estratégia ne-
gociadora uma mistura de boa

“O acordo téxtil com a China foi bastante dificil.
As autoridades cobravam a homologagao do

reconhecimento do pais como economia de

mercado, o que nunca foi feito por nos”

vontade, paciéncia e, princi-
palmente, jamais decidir qual-
quer coisa sem a participagao
dos empresdrios. Outro item
importante é o preparo fisico.
— Nio enfrento muita di-
ficuldade para viajar.
Ramalho jA passou por ne-
goclaghes dificels, como o
acordo téxtil com a Chinae o
entendimento, com 0s argen-
tinos, para que nao entrassem
mals no Brasil vinhos da Ar-

gentina de mé qualidade a pre-
cos extremamente baixos, o
que prejudicava os produtores
gafiichos. Em outra grande ne-
goclacdo da qual participou,
hé cerca de dois meses, con-
seguiu convencer paragualos
: yrugualos a autorizarem a
elevacdao das tarifas de impor-
tacio de calgados e tecidos
para 35%.

— O acordo téxtil com a
"hina foi hastante dificll. As

A

autoridades chinesas cobra-
vam algumas colsas. como a
homologacdo do reconheci-
mento do pais como economia
de mercado, o que nunca foi
feito por nods, e a revisao de
algumas medidas antidumping
— iz Ramalho que, no fim,
acabou dobrando os chineses.

Para 2008: Gulana Francesa,
Colémbia e Suriname

Houve momentos, porém,
em que tudo ndo passou de um
mal-entendido, que poderia
trazer conseqiléncias desas-
trosas. Em plena ciipula de
presidentes do Mercosul, em
junho de 2007, em Assuncio
um caminhao de jeans do Pa-
ragual que Iria para o Brasil fol
apreendido. A Imprensa para-
guaila deu grande destague,
acusando o Brasll de imnor

balho em comércio exterior hd muito tempo”

travas as exportacoes. Fol feita
uma reuniao de emergéncia, e
o que se descobriu & que a
causa [ol o preenchimento de
uma Informacao errada na do-
cumentacao.

Fluente em inglés e espanhol,
Ramalho tem lembrancas de en-
contros internacionals mais an-
tigos. Por exemplo, em 11 de
setembro de 2001, participava,
em Londres, da negociacao pa-
ra um acordo no comércio mun-
dial de diamantes.

— Ao tomarmos conhecl
mento dos atentados nos Es-
tados Unidos, a reunido fol
imediatamente cancelada.

Segundo Ramalho, entre suas
missdes para 2008, estd a criacao
de mais trés comités bilaterais
com Coldmbia, Gulana Francesa
e Suriname. Ele continuard re-
nresentando o Brasil. m



